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  Soluções sob medida 
para a realidade do setor

  Condições comerciais 
diferenciadas
  Fornecedores homologados
e confi áveis 

  Visibilidade nacional 
no canal indireto

  Relacionamento direto 
com tomadores de decisão

  Novas oportunidades 
comerciais

VANTAGENS PARA TODOS

PARA O ASSOCIADO ABAD PARA AS EMPRESAS PARCEIRAS

A Central de Negócios ABAD é a plataforma que aproxima
 associados e fornecedores ESTRATÉGICOS do setor atacadista 
distribuidor.  Por meio dela, empresas encontram soluções confi áveis, 
condições diferenciadas  e oportunidades reais de ganho de efi ciência, 
competitividade e crescimento.

CENTRAL DE 
NEGÓCIOS ABAD
O ponto de conexão entre 
associados e soluções para crescer

COMO ESTE GUIA PODE AJUDAR VOCÊ
 Encontrar fornecedores parceiros e alinhados ao setor
 Conhecer soluções aplicáveis à sua operação
 Negociar condições comerciais diferenciadas
 Falar diretamente com empresas parceiras da ABAD
  Use as informações do GUIA para tomar 
decisões de negócios mais seguras.

FALE COM A CENTRAL DE NEGÓCIOS ABAD
Escanei o código e fale direto com a nossa equipe. 
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SERVIÇOS

DESSIMONI E BLANCO ADVOGADOS
Desde 1996, construímos uma trajetória sólida, guiada por rigor 
técnico e aprendizado contínuo. Atuamos em setores estratégicos 
como atacado e distribuidor, logística, varejo e indústria.  Nosso 
trabalho é humano e responsável: empatia, atenção e compromisso 
com soluções efi cazes. Transformamos conhecimento jurídico 
em valor real, com agilidade, clareza e impacto estratégico.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3Os associados da ABAD contam com 10% de 
desconto na contratação dos nossos serviços, 
desenvolvidos para apoiar a efi ciência e o crescimento 
das operações no setor atacadista distribuidor.

3Planejamento Tributário e Incentivos Fiscais
3Reforma Tributária
3Reestruturação Societária, Proteção Patrimonial e Governança Corporativa

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento: 

Daniela Mara Arantes Diogo
Cargo: Comercial 

E-mail: ddiogo@dba.adv.br
Telefone / WhatsApp: 11 – 3071-0930 / 11 97070-6017
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SERVIÇOS

TEMSI DO BRASIL
A Temsi do Brasil é uma consultoria especializada em soluções 
logísticas sob medida, com atuação internacional e foco em 
inovação, efi ciência operacional e inteligência de dados. Atua 
do planejamento à execução, apoiando empresas do atacado 
e da distribuição na modernização e ganho de performance.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3Pré-diagnóstico gratuito da operação, condições comerciais 
diferenciadas, descontos progressivos para projetos em 
grupo, possibilidade de success fee, atendimento prioritário 
e suporte contínuo pós-projeto para associados ABAD

3 Redução de custos e aumento de produtividade 

3 Consultoria logística e otimização de operações 

3 Preparação para automação e IA logística

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento: 

Jordana Rodrigues
Cargo: Diretora de Novos Negocios e de Relacionamento

E-mail: jordana.rodrigues@temsi.com.br
Telefone / WhatsApp: (31)97513-2447 

ou (11) 3050-4470
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FROTA

 MERCEDES-BENZ CAMINHÕES
A Mercedes-Benz oferece uma linha diversifi cada de 
caminhões, desde leves até extrapesados, atendendo às 
necessidades específi cas de cada segmento de mercado. 
Com uma forte presença nas estradas brasileiras, a marca é 
reconhecida por sua robustez, confi abilidade e inovação.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3A Mercedes-Benz oferece atendimento e condições comerciais 
atrativas e diferenciadas aos associados.
Válido apenas para empresas associadas há mais de 90 dias

3 Accelo - Distribuição urbana com mais capacidade de carga e estilo inédito.
3 Atego - Flexibilidade, economia, conforto e produtividade em qualquer terreno.
3 Axor - Extrapesado focado em simplicidade, confi abilidade e economia, disponível nas 
versões 4x2, 6x2 e 6x4.
3 Actros - O carro-chefe da linha pesada, equipado com tecnologia de ponta e sistemas de 
segurança ativa para frotas de alto desempenho, disponível nas versões 4x2, 6x2 e 6x4.

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento:

 Leandro Torres
Cargo: Consultor de Vendas 

E-mail: atendimento_abad@daimlertruck.com
Telefone / WhatsApp: (11) 95649.4822

Site: https://www.mercedes-benz-trucks.com.br/caminhoes
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SERVIÇOS DE DADOS 

ZETA DADOS
A Zeta ajuda empresas a utilizarem melhor seus dados 
disponíveis, transformando fontes dispersas e pouco confi áveis 
em informações claras e integradas. Conectamos tecnologia e 
visão de negócio para acelerar decisões, alinhar áreas e direcionar 
investimentos com impacto real em vendas, margem e efi ciência.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3Oferecemos para os associados ABAD uma lista de 
PDVs sem nenhum custo adicional e diagnóstico inicial de 
IA, com análise estratégica personalizada, identifi cação 
de oportunidades de crescimento e recomendações 
práticas para acelerar resultados e efi ciência.

3 Soluções de integração de fontes de dados

3 Mapeamento de potencial de PDVs

3 Modelos analíticos para otimização de time comercial

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento:

Paulo Suraci Angerami
Cargo: Diretor Comercial

E-mail: paulo.angerami@zetadados.com.br
Telefone / WhatsApp: 11 98518-1552

Site: www.temsi.com.br
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SERVIÇOS MÉDICOS

EINSTEIN HOSPITAL ISRAELITA
Cuidar da saúde de forma preventiva é essencial para 
preservar qualidade de vida e autonomia. O Einstein oferece o 
Check-up Einstein: uma avaliação ampla de saúde, voltada ao 
acompanhamento integral e à identifi cação precoce de riscos.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3Os associados da ABAD contam 
com condição especial para 
realização do Check-up Einstein.

3Avaliação do risco global de eventos cardiovasculares e rastreamento oncológico

3Identifi cação precoce de sinais de estresse, ansiedade
e outras condições de adoecimento mental

3Avaliação cognitiva e identifi cação de fatores de risco para a perda funcional  

3Orientação personalizada para um estilo de vida mais saudável

AGENDE SEU CHECK-UP EINSTEIN

E-mail: agendcheckup@einstein.br 
Telefone: (11) 2151-1233 

WhatsApp: (11) 3620-2550 
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TECNOLOGIA E AUTOMAÇÃO

GS1 BRASIL – ASSOCIAÇÃO 
BRASILEIRA DE AUTOMAÇÃO

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3Associados da ABAD contam com acesso facilitado a padrões de 
identifi cação e informações de produtos, além de apoio exclusivo 
para reduzir erros operacionais, otimizar custos e aumentar 
a efi ciência e a rastreabilidade na cadeia de suprimentos.

3 Códigos e Padrões  3  Banco de Dados de Produtos  3 Cursos e Treinamentos 

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento:

Estevão Bodini 
Cargo: Head Comercial

E-mail: estevao.bodini@gs1br.org
Telefone / WhatsApp: 11 930330096

A GS1 Brasil – Associação Brasileira de Automação é responsável 
por dar identidade a produtos e unidades logísticas, além de 
centralizar informações de mais de 100 milhões de itens. Por 
meio de códigos de barras e do QR Code Padrão GS1, conecta a 
cadeia de suprimentos. Com mais de 61 mil empresas associadas, 
promove efi ciência operacional e redução de custos.
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TECNOLOGIA E AUTOMAÇÃO

TARGIT
Com mais de 30 anos no mercado e mais de 300 clientes 
atacadistas distribuidores, a TARGIT apoia centenas de empresas 
como Parceira de Dados e Analytics. Além da plataforma de 
BI, o TARGIT Decision Suite, oferecemos soluções completas 
para toda a jornada de dados, com áreas e ofertas dedicadas 
para apoiar nossos clientes em cada etapa do negócio.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3Por meio do Ranking ABAD NielsenIQ, os 
respondentes ganham acesso gratuito a análises 
exclusivas do setor atacadista distribuidor 
desenvolvidas no TARGIT, o BI ofi cial do 
Ranking, e podem comparar sua performance 
com o mercado de forma estratégica.

3 Plataforma de BI ponta a ponta com recursos avançados para análises preditivas

3 Análises aceleradas e integração nativa com ERPs TOTVS como Winthor e Protheus

3 Time de Suporte, Customer Success e Consultoria prontos para sua necessidade

CONTATO COMERCIAL
 Nome do responsável pelo atendimento: 

Helena Marques
Cargo: Qualifi cadora de Vendas

E-mail: helena.oliveira@targitbrasil.com
Telefone / WhatsApp: (11) 93289-3342 

Site: targitbrasil.com
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TECNOLOGIA E AUTOMAÇÃO

TOTVS
Maior empresa de tecnologia do Brasil, a TOTVS cria soluções 
para potencializar a evolução das pessoas e das empresas. Com 
mais de 70 mil clientes no Brasil e em diversos países da América 
Latina, possui um ecossistema completo de tecnologia baseado 
em 3 unidades de negócio: TOTVS Gestão, com ERPs, soluções 
cross e sistemas especializados; RD Station, com ferramentas 
digitais de marketing, vendas e relacionamento; e Techfi n ERP 
Finance, o ERP banking que oferece soluções de crédito B2B.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3A TOTVS impulsiona empresas com 
soluções em gestão, marketing e vendas.

3 TOTVS Distribuição e Varejo – Linha Winthor - ERP líder no setor Atacadista Distribuidor

3 TOTVS Distribuição e Varejo WMS – Linha Winthor - Sistema de gestão de armazenagem

3 TOTVS Cloud - Servidor em nuvem para sistemas

CONTATO COMERCIAL
Nome do respo nsável pelo atendimento: TOTVS

E-mail: centraloportunidades@totvs.com.br
Telefone/WhatsApp: (11) 942826534

Site: https://www.totvs.com/
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SERVIÇOS DE DADOS 

SERASA EXPERIAN
A Serasa Experian é a maior datatech do Brasil, oferecendo 
inteligência analítica e tecnologia para apoiar decisões 
de negócio. Atua em jornadas de crédito, autenticação 
e prevenção à fraude, conectando dados e insights 
para ampliar oportunidades e reduzir riscos. 

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3Os associados da ABAD, tem condições exclusivas para utilização 
do portifólio completo da maior datatech do Brasil, onde o 
desconto pode chegar em até 50% nos valores. Fora um canal 
de atendimento exclusivo para que os associados se sintam 
cada vez mais inseridos no universo da Serasa Experian

3 Inteligência para análise de crédito e decisão de risco 

3Autenticação de identidade e prevenção a fraudes

3Gestão de carteira e recuperação/cobrança inteligente

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento:

Matheus Fidalgo
Cargo: Executivo de vendas

E-mail: matheus.fi dalgo@experian.com
Telefone / WhatsApp: (11) 972199467

Site: https://www.serasaexperian.com.br/
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FROTA

VW CAMINHÕES E ÔNIBUS
Volkswagen Caminhões e Ônibus oferece soluções completas 
para otimizar custos e produtividade da frota. 
Com veículos a Diesel e 100% Elétricos, é referência 
em robustez e efi ciência na América Latina.
A planta de Resende/RJ reúne pesquisa, 
desenvolvimento e inovação em transporte.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3 Alta disponibilidade da frota, menos paradas e perda de receita 

3 Redução do custo total de operação, efi ciência no consumo e manutenção 

3 Robustez e confi abilidade, mesmo em operações exigentes 

3 Tecnologia para produtividade, melhor desempenho diário 

3 Soluções integradas, gestão da frota simplifi cada 

3 Excelente valor de revenda, maior retorno do investimento 

3 Rede treinada e suporte especializado, foco na operação contínua

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento: 

Glauco Juliato 
Cargo:  Consultor Comercial

E-mail: glauco.juliato@volkswagen.com.br
Telefone / WhatsApp: (11) 99427-6338

Site: vwco.com.br
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FROTA

FORD
A Ford PRO é a divisão de veículos comerciais da Ford, criada 
para oferecer soluções completas de mobilidade, produtividade e 
gestão. Seu ecossistema integra veículos, conectividade, serviços, 
fi nanciamento e suporte especializado, atendendo de pequenos 
empresários a grandes frotistas. No Brasil, busca reduzir custos, 
elevar a efi ciência e garantir a disponibilidade da frota.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3Os associados ABAD contam com condições comerciais 
diferenciadas e soluções personalizadas da Ford Pro, 
com suporte especializado para aquisição, gestão 
e manutenção de veículos comerciais, contribuindo 
para maior eficiência e disponibilidade da frota.

3Condições exclusivas de negociação e planos personalizados para frotas

3Apoio no fi nanciamento e soluções adaptadas às necessidades da empresa

3Acesso prioritário ao pós-venda e suporte especializado Ford Pro

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento:

Marcello Bozza
Telefone: (11) 3056-7500 – ramal 2232

 WhatsApp: (11) 91770-5821
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FROTA

VOLKSWAGEN AUTO
Venda direta em todo território nacional.
A Volkswagen se destaca pela robustez, tecnologia e valor de 
revenda, além de oferecer soluções sob medida para frotistas, com 
condições comerciais diferenciadas, baixo custo de manutenção e 
alta confi abilidade.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3 Descontos exclusivos na aquisição de veículos de passeio e picapes
3 Condições especiais para compras em volume
3 Facilidade na renovação de frotas
3 Atendimento especializado para empresas, MEIs, produtores rurais e grandes 
corporações

3 Os associados ABAD contam com condições comerciais diferenciadas 
na aquisição de veículos Volkswagen, com descontos exclusivos, 
atendimento especializado e soluções competitivas para facilitar a 
renovação e atender às diferentes necessidades de suas frotas.

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento:

Marcello Bozza
Telefone: (11) 3056-7500 – ramal 2232

 WhatsApp: (11) 91770-5821
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SERVIÇOS DE DADOS 

ZOOX
A Zoox Smart Data, empresa brasileira de Dados e IA com 
atuação em mais de 29 países e um dos maiores ecossistemas 
de dados da América Latina, é a parceira tecnológica do ABAD 
Score360. A solução une a inteligência de dados da Zoox à força do 
associativismo, combinando informações compartilhadas de forma 
anonimizada e em conformidade com a LGPD pelas empresas 
associadas para oferecer análises precisas ao canal indireto, 
fortalecer a tomada de decisão e garantir aos participantes acesso 
a uma base de dados robusta e condições comerciais diferenciadas.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3 Por meio da CNA, os associados têm acesso a soluções de 
inteligência de crédito do ABAD Score 360 - By Zoox, com 
condições comerciais exclusivas, demonstração 
prática da plataforma e suporte.

3 Backtest gratuito da carteira de clientes
3 Desconto exclusivo e condições especiais de implantação
3 Atendimento consultivo dedicado

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento:

Marcello Bozza
Telefone: (11) 3056-7500 – ramal 2232

 WhatsApp: (11) 91770-5821
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FROTA

PROMETEON
A Prometeon Tyre Group projeta, fabrica e comercializa 
pneus para veículos comerciais, com soluções inovadoras e 
personalizadas. Fundada em 2017 a partir de um spin-off  
do negócio industrial da Pirelli Tyre, a empresa desenvolve, 
fabrica e comercializa, sob licença, pneus PIRELLI para 
caminhões, ônibus, máquinas agrícolas e OTR.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES

3 Condições e descontos comerciais exclusivos de até 10% para associados 
ABAD na aquisição de produtos do portfólio Prometeon

3 Atendimento técnico e suporte comercial em toda a rede de concessionários 
credenciados PIRELLI

3 Abertura para negociações customizadas de acordo com o volume demandado

3 Produtos desenvolvidos para suportar de 2 a 3 recapagens, mediante uso e manutenção 
adequados

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento:

Marcello Bozza
Telefone: (11) 3056-7500 – ramal 2232

 WhatsApp: (11) 91770-5821
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FROTA

CONSÓRCIO MERCEDES-BENZ
Consórcio Mercedes-Benz, o crescimento da sua empresa é a nossa 
prioridade. Oferecemos soluções fi nanceiras inteligentes para 
empresários que buscam renovar, ampliar ou modernizar sua frota 
com planejamento, segurança e efi ciência.
Mais do que adquirir veículos, você investe na evolução do 
seu negócio, contando com condições fl exíveis, atendimento 
especializado, solidez fi nanceira e toda a confi ança da marca 
Mercedes-Benz. Estamos ao seu lado em cada etapa da jornada, 
contribuindo para que sua operação continue avançando com mais 
competitividade, rentabilidade e resultados.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

3Os associados ABAD têm acesso a uma condição comercial 
exclusiva no Consórcio Mercedes-Benz, com 15% de desconto 
sobre a taxa padrão dos grupos tradicionais, proporcionando 
uma oportunidade mais vantajosa para planejar a aquisição, 
renovação ou ampliação de veículos da marca.

CONTATO COMERCIAL
Nome do responsável pelo atendimento:

Marcello Bozza
Telefone: (11) 3056-7500 – ramal 2232

 WhatsApp: (11) 91770-5821

APONTE A CÂMERA
DO SEU CELULAR
PARA CONTATO E MAIS
INFORMAÇÕES
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CURSOS E TREINAMENTOS

CURSOS E TREINAMENTOS

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

ABGROUP DESENVOLVIMENTOS DE NEGÓCIOS
A ABGroup é uma consultoria especializada no setor atacadista 
e distribuidor e gestora da UND – Universidade da Distribuição, 
responsável por formações executivas como a FGL, voltadas 
à capacitação prática de gestores logísticos, com foco em 
produtividade, resultados e competitividade das empresas

3Formação executiva em Logística para o atacado distribuidor
3Capacitação prática em gestão e operação + mentoria por empresa
3Certifi cação UND ao fi nal da formação

3Associados ABAD e fi liadas têm 10% 
de desconto nas formações UND.

CONTATO COMERCIAL:  Responsável pelo atendimento:  ALTAMIRO BORGES  - Cargo: CEO ABGROUP  - 
E-mail: altamiro.borges@abgroup.com.br - Telefone / WhatsApp: (34) 98409-5210 - Site:  www.abgroup.com.br

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

FIA - FUNDAÇÃO INSTITUTO DE ADMINISTRAÇÃO
Com 45 anos de trajetória, a FIA Business School é referência 
nacional e internacional em formação executiva, consultoria e 
pesquisa aplicada. Reconhecida pelo Financial Times entre os 55 
melhores MBAs do mundo, a FIA transforma conhecimento em 
resultados que impulsionam pessoas, empresas e a sociedade.

3Advanced MBA Gestão 
Empresarial (presencial ou 
online)

3Pós-graduação 
Gestão de Pequenas 
e Médias Empresas

3Pós-Graduação em 
Gestão Estratégica de 
Seguros e Previdência

3Associados da ABAD terão condições 
especiais ao efetivar a matrÍcula no curso de 
pós-graduação e MBA em março de 2026

CONTATO COMERCIAL: Nome do responsável pelo atendimento:  Douglas Gomes - Cargo: Consultor Comercial - 
E-mail: DouglasG@fi a.com.br - Telefon:e  / WhatsApp:  (11) 97410-7034 - Site: https://proced.fi a.com.br
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CURSOS E TREINAMENTOS

CURSOS E TREINAMENTOS

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

FUNDAÇÃO DOM CABRAL

Entre as 10 melhores escolas do mundo, de acordo com os 
rankings de educação executiva do jornal Financial Times. 
Campos de Atuação: Educação Executiva, 
Educação Acadêmica, Educação Social, Produção de 
Conhecimento e Construção de Comunidades.

3MBA & Pós-graduação
3Média e Curta Duração
3Trekker

3Médias Empresas 
3Famílias 
Empresárias

3Consultar site da empresa

CONTATO COMERCIAL: Central de Relacionamento com o Cliente - E-mail: atendimento@fdc.org.br - 
Telefone: 0800 941 9200 - Site: www.fdc.org.br

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

UNIABAD – UNIVERSIDADE CORPORATIVA DA ABAD
A UniABAD oferece o primeiro curso superior em vendas do 
Brasil focado no setor atacadista e distribuidor, 100% online. A 
graduação em Gestão de Vendas, Logística e Distribuição une 
técnica e estratégia, com tutoria especializada e aplicação prática, 
resultado da parceria entre ABAD, Faculdade Jardins e NIVE.

3Diploma validado pelo MEC
3Ensino 100% online 

3Aulas com especialistas
3Formação em 2 anos

3Associados da ABAD pagam mensalidade 
de apenas R$ 199,90 por aluno.

CONTATO COMERCIAL:  Nome do responsável pelo atendimento: Vanessa Eni - Cargo: atendimento - 
E-mail: atendimento@niveeducacao.com.br - Telefone / WhatsApp: 71 – 99300-9302 - Site: www.uniabad.com.br
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SERVIÇOS

SERVIÇOS

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

CESTARI CENOGRAFIA
A empresa oferece montagem de Stands e Cenografi a para eventos.
Atua nestes segmentos há 24 anos. Soluções personalizadas para 
cada necessidade, sempre com inovação, funcionalidade e precisão 
executiva. Departamento de projetos próprio, com arquitetos criativos 
e dedicados! Espaço com mais de 4.000m2 para criar e construir.

MBLED LOCAÇÃO AUDIOVISUAL
Mas de 12 anos de experiência em soluções Audiovisuais 
Corporativos, com foco em qualidade técnica, atendimento 
personalizado e excelência do planejamento à execução.

3Cenografi a para eventos
 e convenções

3Montagem de stands 
3Painel de led 

3Logotipia 
3Móveis para eventos

3Painel e totem de LED
3Sonorização de alta Tecnologia
3Iluminação de palco e cênica 

3Equipe técnica especializada 

3Logística própria c/ entrega, 
montagem e suporte 

3Condições especiais para Associados, Filiadas 
Estaduais e Parceiros Abad, com planejamento 
e suporte técnico para o seu Evento.
Conte com a experiência da MBLed Locação.

CONTATO COMERCIAL: Nome do responsável pelo atendimento: Fabio Cestari  - Cargo: Gerente Comercial  - 
E-mail: fcestari@cestaricenografi a.com.br - Telefone / WhatsApp: 11 991060121 - Site: www.cestaricenografi a.com.br

CONTATO COMERCIAL: Nome do responsável pelo atendimento: Israel Leandro  - -Cargo: Gerente Comercial  - 
E-mail: israel@mbled.com.br  - Telefone / WhatsApp: (11) 99513-0738 - Site: www.mbled.com.br

3Os associados ABAD contam com condições 
comerciais diferenciadas por meio da CNA.
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SERVIÇOS DE DADOS 

SERVIÇOS

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

QUALISEG BRASIL CORRETORA 
DE SEGUROS E BENEFÍCIOS LTDA
A Qualiseg Brasil é uma corretora especializada em seguros 
corporativos focados no varejo. Empresa familiar, oferece 
soluções com produtos e serviços de vanguarda feitos sob medida 
para o segmento. Nossa equipe tem profi ssionais trabalhando 
próximo aos clientes para oferecer soluções personalizadas.

ualiseg
BRASIL

Corretora de Seguros e Benefícios

3Consultoria de contrato 
de seguros especializada 
3Gestão de riscos com 

laudo e plano de melhorias
3Soluções para 
colocação de risco

3Equipe de sinistro 
especializada em 
varejo e distribuição

3Associados ABAD tem análise de risco 
e de apólice seguros gratuitamente.

CONTATO COMERCIAL: Nome do responsável pelo atendimento: Marcus Vinicius de Sousa  - Cargo: Diretor Comercial - 
E-mail: marcus@qualisegcorretora.com.br - Telefone / WhatsApp: (11) 99387-4643 - Site: qualisegcorretora.com.br

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

SCANNTECH BRASIL
A Scanntech é uma empresa de inteligência de mercado que 
entrega informações prontas e acionáveis para mais autonomia e 
melhores negociações. Temos cobertura de mais de 85% do Sell-
out do varejo alimentar nacional, com granularidade nível ticket.

3Informação por produto e local em D+3
Diagnóstico por loja: pedido perfeito, mix 
ideal e preço correto
3Visibilidade das indústrias concorrentes

Identifi cação de oportunidades de forma 
tática e ágil para o plano de ação

3Time de atendimento dedicado para 
capacitar o Distribuidor

3Associados ABAD têm desconto exclusivo. 
Consulte nossos especialistas.

CONTATO COMERCIAL: Responsável pelo atendimento: Área Comercial - Canal Indireto
Email: canalindireto@scanntech.com  - Telefone: 11-91167-2017 Site: www.scanntech.com.br

Anuncie na REVISTA DISTRIBUIÇÃO, o caminho mais 
curto entre a sua empresa e os agentes de 
distribuição de todo o Brasil

Condições Especiais para empresas associadas anunciarem nos 
canais de comunicação ABAD:
Revista Física - Redes Sociais - Site da Revista - NEWS Distribuição 

A DISTRIBUIÇÃO é a revista o�cial da ABAD, focada em atacadistas 
e distribuidores. Oferece informação de qualidade e excelentes 
oportunidades para divulgar sua marca em todo o Brasil.

Para mais informações, entre em contato com o Departamento 
de Relacionamento e Negócios da ABAD:

(11) 99201-9316
comercial@abad.com.br

anos
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TECNOLOGIA E AUTOMAÇÃO

SERVIÇOS MÉDICOS

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

FIDUCIAM CORRETORA DE SEGUROS
A Fiduciam Corretora de Seguros é uma consultoria que 
tem como foco a redução de custos em Planos de Saúde e 
Seguros para Atacadistas e Distribuidoras em todo o país. 
Além de reduzir os custos, desenvolvemos soluções que 
melhoram a proteção de empresários e seus colaboradores.

3Plano de Saúde 
3Plano Odontológico
3Seguro de Vida

3Seguro Patrimonial
3Seguro de 
Responsabilidade Civil

3Cashback de até 100% do valor da 
1ª fatura em Planos de Saúde, Planos 
Odontológicos e Seguro de Vida

CONTATO COMERCIAL : Responsável pelo atendimento: Carlos Renato  Martins de Queiroz - Cargo:  CEO - 
E-mail:  carlosqueiroz@fi duciam.com.br - Telefone / WhatsApp: (21) 98399-1166 - Site: www.fi duciam.com.br

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

4KST
A 4kst é uma startup pioneira em IA Adaptativa, tecnologia que 
traz vantagens competitivas para o segmento. Estamos lançando 
o produto Limite de Crédito Dinâmico, uma IA que traduz o 
comportamento dos seus próprios clientes em novos limites 
para redução de riscos e proteção de seu patrimônio.

3Consultoria Estratégica:
Elaboração de políticas de 
crédito baseadas no risco 
real da sua base.

3Treinamento 
Especializado: Módulos 
focados na máxima 
utilização da ferramenta.

3Acompanhamento 
Consultivo:
Monitoramento e análise 
conjunta de resultados

36 meses de créditos para uso + co-criação 
do produto conforme suas necessidades

CONTATO COMERCIAL: Responsável pelo atendimento: Edivan Souza  - Cargo: Analista de Customer Success - 
E-mail:  edivan.souza@4kst.com  - Telefone / WhatsApp: 41 99152-4567 - Site: https://www.4kst.ai

Anuncie na REVISTA DISTRIBUIÇÃO, o caminho mais 
curto entre a sua empresa e os agentes de 
distribuição de todo o Brasil

Condições Especiais para empresas associadas anunciarem nos 
canais de comunicação ABAD:
Revista Física - Redes Sociais - Site da Revista - NEWS Distribuição 

A DISTRIBUIÇÃO é a revista o�cial da ABAD, focada em atacadistas 
e distribuidores. Oferece informação de qualidade e excelentes 
oportunidades para divulgar sua marca em todo o Brasil.

Para mais informações, entre em contato com o Departamento 
de Relacionamento e Negócios da ABAD:

(11) 99201-9316
comercial@abad.com.br

anos
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TECNOLOGIA E AUTOMAÇÃO

TECNOLOGIA E AUTOMAÇÃO

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

ION SISTEMAS
Somos especialistas em sost wares de automação de vendas. 
Líderes no setor, atuamos em todo o país com um portfólio 
robusto de 11 soluções de alta performance, com integração aos 
principais ERPs, tendo como clientes os maiores distribuidores, 
trazendo mais efi ciência e inteligência para suas operações.

CYCLOPES TECNOLOGIA
Ganhe efi ciência e controle na mobilidade corporativa com inteligência 
e automação. Desde 2004, a Cyclopes oferece soluções completas 
em rastreabilidade e ativos de TI, com equipamentos dos principais 
fabricantes AIDC, garantindo precisão, produtividade e integração.

3Tecnologia com propósi-
to e responsabilidade
3A força de vendas mais 

completa e otimizada 
3Gestão de equipes, IA, 
Pagamentos Digitais

3 E-commerce B2B, 
Roteirização, televendas 
e outros.

3 Coletores de Dados,
Tablets e Smartphones

3 Impressoras de Etiquetas 
e Leitores de Código de Barras

3Projeto de RFID
3Gerenciamento 
de Dispositivos Móveis [MDM]
3Infraestrutura de Rede Wireless

330% off no valor da implantação na 
primeira aquisição (a partir do 3º módulo). 
E mais, entre em contato. Confira!

Testes e homologação gratuitos, POC, 
além de condições especiais ABAD

CONTATO COMERCIAL: Responsável pelo atendimento: Bernardo de Castro - Cargo: COO - Chief Operating Offi  cer -
E-mail: bernardo.castro@ionsistemas.com.br - Telefone / WhatsApp: (31) 9 8498-1268 - Site: ionsistemas.com.br

CONTATO COMERCIAL: Responsável pelo atendimento:  Gabriel Penteado - Cargo: Executivo de Vendas - 
E-mail: gabriel@cylopes.com.br - Telefone / WhatsApp: 011 99194-4704 - Site: www.cyclopes.com.br

CONTATO COMERCIAL: Responsável pelo atendimento:  Gabriel Penteado - Cargo: Executivo de Vendas - 
E-mail: gabriel@cylopes.com.br - Telefone / WhatsApp: 011 99194-4704 - Site: www.cyclopes.com.br
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TECNOLOGIA E AUTOMAÇÃO

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

MÁXIMATECH
Líder em sost ware para o atacado distribuidor e a única 
empresa a simplifi car com tecnologia a sua força de vendas, 
o controle da sua logística e a gestão de seus promotores de 
vendas. São mais de 1.200 clientes em todo o Brasil, 100 mil 
usuários e mais de 50 ERPs integrados, além de suporte 24/7.

3Aplicativo de força de
 vendas e gestão de representantes

3 Roteirizador de entregas 
e de vendedores

330% de desconto na 1ª implantação, em 
10x sem juros e 60 dias para 1ª mensalidade

CONTATO COMERCIAL: Responsável pelo atendimento: Vanusa Souto - Cargo: CRO – Diretora de Receitas - 
E-mail: vanusa.souto@maximatech.com.br - Telefone / WhatsApp: (61) 99935-1771 -  Site: https://maximatech.com.br/

3Sistema de gestão de entregas 
e aplicativo para motoristas
3 Aplicativo para promotores de vendas
3Ferramenta de link de pagamento

TECNOLOGIA E AUTOMAÇÃO

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

SANKHYA
A Sankhya é uma das principais empresas 
brasileiras em soluções de gestão.
Uma plataforma completa que vai além do ERP. Com soluções 
inovadoras e fl exíveis, conectamos todos os setores da 
empresa, da operação à estratégia, promovendo controle, 
agilidade e inteligência para a tomada de decisões.

3Gestão de Empresas 3 Gestão de Pessoas 3 Gestão de Vendas

3Associados têm diagnóstico de gestão gratuito, 
apresentação de boas práticas e 50% de carência 
nas 6 primeiras mensalidades da solução.

CONTATO COMERCIAL: Nome do responsável pelo atendimento: Bruno Magalhães - Cargo: Coordenador Comercial -  
E-mail: bruno.magalhaes@sankhya.com.br - Telefone / WhatsApp: 34 9172-5600 - Site: www.sankhya.com.br
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SERVIÇOS

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

SKYONE
A Skyone oferece soluções em computação em nuvem, dados, 
cibersegurança e serviços integrados para empresas que 
buscam transformar suas operações. Com mais de 18 mil 
clientes, destaca-se pela plataforma fl exível e modular, que 
simplifi ca processos, garante escalabilidade e se adapta às 
necessidades e à evolução de cada negócio. 

STILL
A STILL é líder em soluções de intralogística, com foco 
em desenvolvimento de soluções personalizadas para 
operações de armazém mais fl uidas e efi cientes. Oferecendo 
empilhadeiras, equipamentos de armazenagem, sistemas 
conectados e serviços, segue avançando de forma sustentável 
por meio das tecnologias de automação e gestão de frotas.

3Isenção de setup + 5% de desconto
3Pentest gratuito na contratação do 
Auto.Sky

3Consultoria gratuita em integração e 
uso de dados

3Equipamentos de armazenagem
3Consultoria especializada
3Serviços de pós-vendas, pacotes de 

manutenção e peças de reposição
3Condição de pagamento facilitada 
(Finame BNDS e KION Financial Service)

3Condições comerciais exclusivas e benefícios 
para ampliar a segurança, efi ciência e 
integração tecnológica de seus negócios. 

3Associados ABAD terão acesso 
a descontos especiais e acesso 
exclusivo a campanhas STILL.

CONTATO COMERCIAL: Nome do responsável pelo atendimento: Marcello Bozza  -
 Telefone: (11) 3056-7500 – ramal 2232 - Whatsapp: (11) 91770-5821

CONTATO COMERCIAL: Nome do responsável pelo atendimento: Maria Cristina Lima - Cargo: Coordenadora de Marketing -
E-Mail: cristina.lima@kiongroup.com - Telefone - Whatsapp: (19) 99312-0811 - Site: https://www.still.com.br/

FROTA
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TECNOLOGIA E AUTOMAÇÃO

SERVIÇOS

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

VOLTTA 
A Voltta, solução da Eneva para o Mercado Livre de Energia e a 
eletromobilidade, promove sustentabilidade, inovação e efi ciência. 
Com foco em democratizar o acesso ao mercado livre, oferece até 
30% de desconto na conta de energia para consumidores e empresas, 
além de soluções que contribuem para a transição energética e o uso 
consciente de recursos.

3Até 30% de economia na conta de energia
3Contratos personalizados e preços 
estáveis, sem investimento inicial

3Soluções em mobilidade elétrica e 
monetização de recarga

3Economize nos custos de energia 
e transforme sua operação em uma 
vantagem competitiva com a Voltta.

VANTAGENS
PARA O 
ASSOCIADO

VERSOTECH
A Versotech desenvolve soluções tecnológicas para operações 
comerciais B2B de atacados, distribuidoras e indústrias. Integrada 
ao ERP, sua plataforma conecta e-commerce, televendas, força de 
vendas, WhatsApp e SAC, simplifi cando processos, integrando canais e 
aumentando a produtividade e efi ciência do negócio.

330% de desconto na 
implantação: 
Na contratação de 2 ou mais 
produtos sua base.

3Implantação em até 10x 
sem juros:
Com 90 dias para o início da 
primeira mensalidade

35% de desconto na 
mensalidade (MRR)

3Condições comerciais exclusivas, reduzindo 
o investimento inicial e garantindo maior 
fl exibilidade no pagamento. 

CONTATO COMERCIAL: Nome do responsável pelo atendimento: Marcello Bozza  -
 Telefone: (11) 3056-7500 – ramal 2232 - Whatsapp: (11) 91770-5821

CONTATO COMERCIAL: Nome do responsável pelo atendimento: Marcello Bozza  -
 Telefone: (11) 3056-7500 – ramal 2232 - Whatsapp: (11) 91770-5821
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